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1. Описание учебной дисциплины 
Наименование 

показателей 

Укрупненная группа, 

направление подготовки 

(профиль, магистерская 

программа), специальности, 

программа высшего 

образования  

Характеристика учебной 

дисциплины 

очная форма 

обучения 

очно-заочная 

форма 

обучения 

Количество зачетных 

единиц – 3 

Укрупненная группа 38.00.00 

Экономика и управление 

 

часть, формируемая участниками 

образовательных отношений Направление подготовки  

38.03.07 Товароведение 

Модулей – 2 Профиль  

 

 Товароведение 

непродовольственных товаров 

и коммерческая деятельность 

 

Год подготовки: 

Смысловых модулей - 3 3-й 3-й 

Общее количество  

часов – 108 

 

 

Семестр 

5-й Установочная и 

летняя сессии 

Лекции 

Недельных часов для 

очной формы обучения: 

аудиторных – 2 

самостоятельной работы 

студента – 4 

Программа высшего  

образования 

 Бакалавриат 

18 час. 12 час. 

Практические, семинарские 

16 час. 10 час. 

Лабораторные 

- час. - час. 

Самостоятельная работа 

72,85 час. 84,55 час. 

Индивидуальные задания: 

3 ТМК АПК 

Форма промежуточной 

аттестации: 

зачет 

 

 

Соотношение количества часов аудиторных занятий и самостоятельной работы 

составляет:  

     для очной формы обучения – 34/72,85 

     для очно-заочной формы обучения – 22/84,55 
 

 

 

 

 

  



2. ЦЕЛЬ И ЗАДАЧИ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Цель дисциплины - сформировать у студента систематизированные знания о методах системной 

рационализации управления закупками исходя из анализа и сущности каждого логистического потока 

Задачи: 

- обеспечение роста профессиональных знаний студентов в сфере решения психологических проблем, 

возникающих в процессе общения партнеров по бизнесу; 

- приобретение новой информации о психологии поставщиков и технологиях ведения переговоров; 

- освоение эффективных приемов управления процессом коммуникаций; 

- освоение студентами техник работы с возражениями, приемов убеждения клиента и проведения 

операций по закупке товаров.  

 

3. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ООП ВПО 

 

Учебная дисциплина Б1.В.ДВ.05.01 «Организация закупочной деятельности» относится к 

части, формируемой участниками образовательных отношений. 

Для освоения дисциплины студентам требуется подготовка в объеме, 

соответствующем успешному прохождению курсов: «Коммерческая деятельность», 

«Экономика предприятия», «Организация торговли». 

  

 

4. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ 

УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

В результате освоения изучения учебной дисциплины у обучающегося должны быть 

сформированы компетенции и индикаторы их достижения:  

Код и наименование компетенции Код и наименование индикатора достижения 

компетенции 

ПК-11. Способен применять 

принципы товарного менеджмента и 

маркетинга при закупке, продвижении 

и реализации товаров с учетом их 

потребительских свойств 

ИДК-1ПК-11. Знает основы товарного менеджмента 

и маркетинга 

ИДК-2ПК-11. Применяет принципы товарного 

менеджмент и маркетинга на всех этапах 

товародвижения 

ИДК-3ПК-11. Внедряет современные методы 

товарного менеджмента и маркетинга 

 

В результате изучения дисциплины обучающийся должен: 

знать: - принципы организации операционной деятельности, основные методы и инструменты 

управления операционной деятельностью организации; 

- основы делового общения, принципы и методы организации деловых коммуникаций. 

- структуру и формы закупочной деятельности для решения профессиональных задач; 

- правовое регулирование проведения закупок; 

уметь: - применять модели управления запасами, планировать потребность организации в запасах; 

- организовывать переговорный процесс, в том числе с использованием современных средств 

коммуникации. 

владеть: -нормативной базой в части товародвижения, обеспечения качества и безопасности 

товаров, -основами товароведения, мерчендайзинга; -навыками сбора и обработки необходимых 

данных для расчета продаж; -методами ведения переговорного процесса; -методами оценки 

перспектив нового товара на рынке, внедрения, контроля результативности внедрения товаров на 

рынок, оценки эффективности обновления асссортимента; -психологическими приемами оценки 

контрагента и ведения эффективных переговоров. 



 

5. ПРОГРАММА УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Смысловой модуль 1. Организация и управление закупочной деятельностью 

Тема 1. Сущность и содержание закупочной деятельности 

Тема 2. Организация и управление закупочной деятельностью 

Тема 3. Вертикальные маркетинговые системы 

 

Смысловой модуль 2. Логистические системы в закупочной деятельности 

Тема 1. Типовые задачи закупочной логистики 

Тема 2. Организация товародвижения 

Тема 3. Характеристика каналов распределения 

 

Смысловой модуль 3. Управление товарно-материальными потоками 

Тема 1. Управление товарно-материальными запасами 

Тема 2. Структура службы материально-технического снабжения 

Тема 3. Содержание и организация закупочной работы торгового предприятия 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



6. СТРУКТУРА УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

Название смысловых 

модулей и тем 

Количество часов 

очная форма очно-заочная форма 

всего в том числе всего в том числе 

л п лаб. инд. срс л п лаб. инд. срс 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 

Модуль 1 

Смысловой модуль 1. Организация и управление закупочной деятельностью 

Сущность и 

содержание закупочной 

деятельности 

11 2 2   7 12 2    10 

Организация и 

управление закупочной 

деятельностью 

12 2 2   8 12 2 2   8 

Вертикальные 

маркетинговые 

системы 

12 2 2   8 11  2   9 

Итого по 

смысловому модулю 1 

35 6 6  - 23 35 4   4 - - 27 

Смысловой модуль 2. Логистические системы в закупочной деятельности 

Типовые задачи 

закупочной логистики 

11 2 2   7 12 2    10 

Организация 

товародвижения 

12 2 2   8 12 2 2   8 

Характеристика 

каналов распределения 

12 2 2   8 11  2   9 

Итого по 

смысловому модулю 2 

35 6 6   23 35 4   4 - - 27 

Смысловой модуль 3. Управление товарно-материальными потоками 

Управление товарно-

материальными 

запасами. 

12,85 2 2   8,25 12 2    10 

Структура службы 

материально-

технического 

снабжения 

12 2 2   8 12 2    10 

Содержание и 

организация 

закупочной работы 

торгового предприятия 

12 2    10 12,55  2   10,55 

Итого по 

смысловому модулю 3 

36,85 6 4 - - 26,85 36,55 4 2   30,55  

Всего часов 106,85 18 16 - - 72,85 106,55 12 10 - - 84,55 

Катт 0,9      1,2      

СРэк             

ИК             

КЭ             

Каттэк 0,25      0,25      

Контроль             

Всего часов 108 18 16   72,85 108 12 10   84,55 

 



7. ТЕМЫ ПРАКТИЧЕСКИХ И СЕМИНАРСКИХ ЗАНЯТИЙ 

 

№ 

п/п 
Название темы Количество 

часов 

очная 

форма 

очно-

заочная 

форма  

1 Сущность и содержание закупочной деятельности 2  

2 Организация и управление закупочной деятельностью 2 2 

3 Вертикальные маркетинговые системы 2 2 

4 Типовые задачи закупочной логистики 2  

5 Организация товародвижения 2 2 

6 Характеристика каналов распределения 2 2 

7 Управление товарно-материальными запасами. 2  

8 Структура службы материально-технического снабжения 2  

9 Содержание и организация закупочной работы торгового предприятия  2 

Всего: 16 10 

 

8. ТЕМЫ ЛАБОРАТОРНЫХ ЗАНЯТИЙ 

 

N 

п/п 

Название темы Количество 

часов 

Не предусмотрено учебным планом 

 

9. САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА 

 

№ 

п/п 
Название темы Количество 

часов 

очная 

форма 

очно-

заочная 

форма  

1 Сущность и содержание закупочной деятельности 7 10 

2 Организация и управление закупочной деятельностью 8 8 

3 Вертикальные маркетинговые системы 8 9 

4 Типовые задачи закупочной логистики 7 10 

5 Организация товародвижения 8 8 

6 Характеристика каналов распределения 8 9 

7 Управление товарно-материальными запасами. 8.25 10 

8 Структура службы материально-технического снабжения 8 10 

9 Содержание и организация закупочной работы торгового предприятия 10 10.55 

Всего: 72.85 84.55 

 

10. ОБЕСПЕЧЕНИЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО ПРОЦЕССА ДЛЯ ЛИЦ С 

ОГРАНИЧЕННЫМИ ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ И ИНВАЛИДОВ 

В ходе реализации учебной дисциплины используются следующие дополнительные методы 

обучения, текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации обучающихся в 

зависимости от их индивидуальных особенностей: 

1) для слепых и слабовидящих:  

- лекции оформляются в виде электронного документа, доступного с помощью компьютера 

со специализированным программным обеспечением;  



- для выполнения задания при необходимости предоставляется увеличивающее устройство; 

возможно также использование собственных увеличивающих устройств;  

- письменные задания оформляются увеличенным шрифтом…  

2) для глухих и слабослышащих:  

- лекции оформляются в виде электронного документа;  

- письменные задания выполняются на компьютере в письменной форме; 

- экзамен и зачёт проводятся в письменной форме на компьютере; возможно проведение в 

форме тестирования… 

3) для лиц с нарушениями опорно-двигательного аппарата: 

- лекции оформляются в виде электронного документа, доступного с помощью компьютера 

со специализированным программным обеспечением;  

- письменные задания выполняются на компьютере;  

- экзамен и зачёт проводятся в устной форме или выполняются в письменной форме на 

компьютере… 

При необходимости предусматривается увеличение времени для подготовки ответа.  

Процедура проведения промежуточной аттестации для обучающихся устанавливается с 

учётом их индивидуальных психофизических особенностей. Промежуточная аттестация может 

проводиться в несколько этапов. 

Проведение процедуры оценивания результатов обучения допускается с использованием 

дистанционных образовательных технологий.  

Обеспечивается доступ к информационным и библиографическим ресурсам в сети Интернет 

для каждого обучающегося в формах, адаптированных к ограничениям их здоровья и восприятия 

информации: 

1) для слепых и слабовидящих: 

- в печатной форме увеличенным шрифтом; 

- в форме электронного документа; 

2) для глухих и слабослышащих: 

- в печатной форме; 

- в форме электронного документа. 

3) для обучающихся с нарушениями опорно-двигательного аппарата: 

- в печатной форме; 

- в форме электронного документа. 

 

 

11. ИНДИВИДУАЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ  

Контрольные вопросы 

1. Перечислите основные этапы оптовой закупки товаров. 

2. Укажите основные критерии оценки потенциальных поставщиков, которые учитываются в 

закупочной деятельности. 

3. Сущность и содержание закупочной деятельности.  

4. Типовые задачи службы закупок.  

5. Закупочная логистика как одна из основных логистических подсистем. 

6.  Стандартное определение общих целей и функции закупок.  

7. Типовые задачи закупочной логистики.  

8. Организация и управление закупочной деятельностью.  

9. Организация товародвижения. 

10. Структура службы материально-технического снабжения. 

11. Исследование рынка закупок.  

12. Оценка результатов работы с поставщиками. 

13. Управление товарно-материальными запасами. 

14. Управление заказами, подготовка заказов. 

15. Формы организации закупочной деятельности. 



16. Структура затрат в закупочной деятельности. 

17. Документальное оформление заказа. 

18. Базисные условия поставки ИНКОТЕРМС 2010.  

19. Перечислите направления исследований закупочной деятельности  

20. Назовите цели исследований в зависимости от направления 

21. Какие методы проведения маркетинговых исследований вам известны? 

22. Дайте характеристику методов проведения исследований закупочной деятельности: 

наблюдение, и экспериментальные методы. 

23. Дайте характеристику методов проведения исследований закупочной деятельности: метод 

анализа документов, методы опроса потребителей. 

24. Дайте характеристику методов проведения исследований закупочной деятельности: опроса 

и смешанного анализа. 

25. Дайте характеристику методов проведения исследований закупочной деятельности: 

экспертные оценки и экспериментальные методы. 

26. Что представляет собой «выборка»? Как правильно ее определить? 

27. Какие результаты используются в качестве источников маркетинговой информации при 

организации закупочной деятельности? 

28. Перечислите источники информации, используемые при кабинетных исследованиях? 

29. Перечислите источники информации, используемые при полевых исследованиях? 

30. Какие факторы учитываются при изучении макросреды предприятия? Раскройте их. 

31. Какие факторы учитываются при изучении микросреды предприятия? Раскройте их. 

32. Дайте определение терминам конкурентоспособность и конкурентоспособность продукции. 

33. Перечислите показатели оценки конкурентоспособности товара. 

34. По каким аспектам проводится профиль потенциальных поставщиков? 

35. Охарактеризуйте преимущества и недостатки стратегии выбора единого поставщика. 

36. Охарактеризуйте преимущества и недостатки стратегии выбора большого количества 

поставщиков. 

37. Перечислите критерии выбора поставщиков. 

38. Определение и функции общения. 

39. Дайте краткую характеристику видов общения.  

40. Деловое общение и его кодекс. 

41. Перечислите виды общения по содержанию. 

42. Перечислите виды общения по целям и средствам. 

43. Дайте характеристику стилям общения. 

44. Дайте характеристику уровням общения 

45. Дайте характеристику стратегий общения 

46. Дайте характеристику средств общения 

47. Перечислите этапы процедуры общения 

48. Специфика обмена информацией в коммуникативном процессе.  

49. Вербальное общение  

50. Невербальное общение  

51. Какие могут быть реакции слушателя? 

52. Охарактеризуйте активное слушание собеседника. 

53. Охарактеризуйте пассивное слушание собеседника. 

54. Охарактеризуйте нерефлексивное слушание собеседника. 

55. Охарактеризуйте рефлексивное слушание собеседника. 

 

 

12. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ 

1. Организация закупочной деятельности: опорный конспект лекций - Донецк: [ДонНУЭТ], 

2023. - Локал. компьютер. сеть НБ ДонНУЭТ 

2. Организация закупочной деятельности: метод. указания по провед. практ. занятий. 



Донецк: [ДонНУЭТ], 2023. - Локал. компьютер. сеть НБ ДонНУЭТ 

 

13.   ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ДЛЯ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ ЗНАНИЙ СТУДЕНТОВ 

И ПРОМЕЖУТОЧНОЙ ИТОГОВОЙ АТТЕСТАЦИИ 

 

ОЦЕНОЧНЫЕ СРЕДСТВА ДЛЯ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ УСПЕВАЕМОСТИ, 

ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ ПО ИТОГАМ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ  

 

Система оценивания по учебной дисциплине по очной форме обучения* 

Форма контроля Макс. количество баллов 

За одну работу Всего 

Текущий контроль:    

  - тестирование  

  - контрольная работа 

5 

3 

15 

9 

  - опрос 

  - задачи 

  - доклады 

5 

3 

4 

30 

24 

22 

Промежуточная аттестация  Зачет  100 

Итого за семестр  100  

* в соответствии с утвержденными оценочными материалами по учебной дисциплине  

 

Система оценивания по учебной дисциплине на очно-заочной форме обучения 

Форма контроля Макс. количество баллов 

За одну работу Всего 

Текущий контроль:    

  - тестовые задания 

 - практическая работа 

40 

60 

40 

60 

Промежуточная аттестация  зачет 100 

Итого за семестр  100  

 

 

14. РАСПРЕДЕЛЕНИЕ БАЛЛОВ, КОТОРЫЕ ПОЛУЧАЮТ СТУДЕНТЫ 

 

Текущее тестирование и самостоятельная работа Сумма в баллах 

 
Смысловой модуль № 1 Смысловой модуль № 2 Смысловой модуль  

№ 3 

Т1 

 

Т2 Т3 Т4 Т5 Т6 Т7 Т8 Т9 100 

10 10 12 10 10 13 10 10 15 

 

Примечание. Т1, Т2, ... Т9 – номера тем соответствующих смысловых модулей 

 

  

http://pandia.ru/text/category/promezhutochnaya_attestatciya/
http://pandia.ru/text/category/promezhutochnaya_attestatciya/


Соответствие государственной шкалы оценивания  

академической успеваемости  

Сумма баллов за 

все виды учебной 
деятельности 

По государственной 

шкале 

Определение 

90-100 «Отлично» (5) отлично – отличное выполнение с 

незначительным количеством 
неточностей 

80-89 «Хорошо» (4) хорошо – в целом правильно 

выполненная работа с 

незначительным количеством ошибок 

(до 10 %) 

75-79 хорошо – в целом правильно 

выполненная работа с 

незначительным количеством 
ошибок (до 15 %) 

70-74 «Удовлетворительно» (3) удовлетворительно – неплохо, 

но со значительным количеством 

недостатков 

60-69 удовлетворительно – выполнение 

удовлетворяет минимальные 
критерии 

35-59 «Неудовлетворительно» (2) неудовлетворительно – 

с возможностью повторной 

аттестации 

0-34 неудовлетворительно – 

с обязательным повторным 

изучением дисциплины (выставляется 

комиссией) 
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1. Коммерческая деятельность: учеб. пособие для студентов, обучающихся по направлениям 

подготовки 38.03.06 «Торговое дело» профили «Коммерция», «Торговая реклама» и 38.03.02 

«Менеджмент» профили «Маркетинг», «Менеджмент организаций торговли» / [авт.-сост. В.И. 

Бросалин, Н.Н. Крылова]. – Саратов: Саратовский социально-экономический институт (филиал) РЭУ 

им. Г.В. Плеханова, 2019. – 92 с. Режим доступа: 

http://www.seun.ru/content/learning/4/science/1/doc/Brosalin_%20Krylov.pdf 

2. Учебник по закупкам и цепям поставок. Режим доступа: http://supplychains.ru/uchebnik-po-zakupkam-

i-tsepiam-postavok/ 

https://interactive-plus.ru/ru/article/115396/discussion_platform
http://www.seun.ru/content/learning/4/science/1/doc/Brosalin_%20Krylov.pdf
http://supplychains.ru/uchebnik-po-zakupkam-i-tsepiam-postavok/
http://supplychains.ru/uchebnik-po-zakupkam-i-tsepiam-postavok/
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17. МАТЕРИАЛЬНО- ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

В качестве материально-технического обеспечения дисциплины используются мультимедийные 

средства (проектор, ноутбук), наборы кинофильмов, стендами, структурно-логическими схемами и 

мультимедийные презентации. Кабинеты кафедры маркетинга и торгового дела. Стенды, 

структурно-логические схемы, приборы, образцы. 

 

18. КАДРОВОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ  
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отчества 

Условия 
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